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Clos Saint-Louis : une nouvelle
generation qui sort de 'ombre

Comme dans six autres
domaines viticoles a Fixin,
Virginie et ses parents
Martine et Philippe Ber-
nard sont en pleine trans-
mission. Pére et fille évo-
quent Phistoire du Clos
Saint-Louis, leurs vins et
vignoble, leurs projets et
'engouement du public
pour leur appellation.

S ur les huit domaines im-
plantés dans le bourg de
Fixin, sept sont en cours ou en
projet de transmission. Un fait
qui démontre le dynamisme et
le renouveau de 'appellation
de Fixin porté par l'engoue-
ment des amateurs désirant
s'intéresser aux vins du nord
de la cédte viticole. Virginie
Bernard, fille du couple vigne-
ron formé par Philippe et Mar-
tine, en est persuadée. Agée de
34 ans, elle représente la cin-
quiéme génération du domai-
ne fondé sur le territoire de
I'ex-commune de Fixey en
1918. 1l a d’'abord été dévelop-
pé par Maurice Bernard dans
les années 1930, ensuite repris
par Charles Bernard (ancien
maire de Fixin), troisieme gé-
nération.

Des débuts dans
I'agroalimentaire

« J'ai commencé ma carriére
dans l'agroalimentaire avant
de revenir ici en 2015 avec
l'envie de poursuivre le travail
de mes parents comme beau-
coup de jeunes de Fixin », ra-
conte Virginie Bernard. « J'ai
grandi avec un pied dans la
vigne et je me suis rendu
compte qu'en fait, je n'avais
pas envie de faire autre chose
que du vin. D'ailleurs, aujour-
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Virginie Bernard, au cété de son pére Philippe Bernard, a décoré le couloir de leur chai. Elle a peint

i la bombe les noms d’appell.
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d'hui, je m'occupe beaucoup
plus de la partie vignoble. »
Philippe, son pére et ancien
enologue de profession (a
Sancerre et dans les cotes-du-
Rhéne jusqu’en 1995), cha-
peaute les vinifications. Marti-
ne, elle, gére plutét la partie
administrative. La famille em-
bauche par ailleurs cing sala-
Tiés.

Partenaires du projet
viticole de la Métropole
dijonnaise

Le Clos Saint-Louis détient
20 hectares de vignoble sous
label Terra Vitis, et produit en-
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La fréquentation en berne a

Avec moins d’exposants
qu’auparavant, la 14¢ bourse
Militaria, qui avait repris ses
quartiers au marché couvert
nuiton, a quand méme per-
mis aux amateurs et aux
professionnels de se retrou-
ver pour réaliser de bonnes
transactions, a la grande
satisfaction de la société
organisatrice Tandem Events.

L a situation de crise sanitaire a
eu un impact sur la 14¢ bourse
Militaria, organisée dimanche sous
les halles du marché couvert, avec
notamment I'absence des stands
dairsoft. Etaient toutefois rassem-
blés une quarantaine d'exposants
qui ont proposé des armes de pres-
tige, pistolets, fusils, sabres, unifor-
mes, insignes et littérature spéciali-
sée.

Au milieu des armes militaires et
civiles, les visiteurs pouvaient redé-
couvrir Phistoire de France du Se-

cond Empire & nos jours en passant
par le contingent d'Algérie. Les col-
lectionneurs francais et étrangers
¢taient au rendez-vous pour échan-
ger, acheter ou vendre.

Gilles Bert, collectionneur depuis
quarante ans a Saint-Marcel en
Sadne-et-Loire, fréquente souvent
la bourse Militaria comme visiteur,
mais cette fois, il tenait un stand
pour vendre des sabres et une te-
nue du Second Empire. « Cela me
permet de racheter de plus belles
piéces », précise ce passionné quia
possédé une armure japonaise
commandée au Japon. « Je Fai at-
tendue un an a cause des procédu-
res administratives et, finalement,
je 'airevendue pour m'acheter une
voiture. »

| La baisse du pouvoir d’achat
Venu avec Alain, un ami qui pos-

sede plusieurs fusils de la garde na-
poléonienne réalisés entierement
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viron 60 000 bouteilles les
bonnes années, pour une gam-
me de 13 cuvées. « Nous ven-
dons 60 % de notre production
en bouteilles, le reste part en
négoce raisins mais, a I'avenir,
nous aimerions faire pencher
un peu plus la balance du c6té
bouteilles », explique Philippe
Bernard. « Nous nous occu-
pons de quelques vignes a Di-
jon en partenariat avec la Mé-
tropole dijonnaise dans le
cadre de son projet de déve-
loppement du vignoble. » Ils
qualifient leurs vins de « fins,
pas trop extraits, a boire dans
leur jeunesse ». « Nous jouons
sur le dosage de fiits neufs en

par la manufacture de Versailles,
Jean-Michel Francois, qui habite le
canton, constate une diminution
des transactions en raison de la
baisse du pouvoir d'achat. « On
peut quand méme trouver des pié-
ces exceptionnelles avec les collec-
tions présentées dans les salles de
vente », mais il faut étre vigilant a la
surenchére sur des objets dont la
valeur peut atteindre plusieurs mil-
liers d’euros et qui peuvent étre par-
fois modifiés.

Certains sont ainsi venus se ren-
seigner avant de réaliser une trans-
action qui peut-étre se fera plus
tard. Aprés avoir réservé une piece
a Jean-Michel Francois sur le salon
de Bourg-en-Bresse, Dominique
Vianello était présent a Nuits-Saint-
Georges pour l'acquérir. Ce pas-
sionné qui posséde une cinquantai-
ne d'armes blanches a commencé
adolescent en dénichant dans les
bois de vieux objets rouillés laissés
par 'armée américaine. « Puis,

fonction du millésime. Léleva-
gedure environ 12 4 18 mois »,
précise Virginie Bernard avant
d'indiquer qu’elle recherche
un terrain pour construire un
nouveau chai, plus grand.

Un des quatre monopoles
de Fixin

La famille exploite un des
quatre monopoles de Fixin, en
fermage, sur une surface plan-
tée de 3 hectares et demi: « I1
s'agit du Clos Entre-Deux Vel-
les, situé sur des coteaux. Ce
sont des vieilles vignes de pi-
not noir dgées d’'une cinquan-
taine d'années classées en
1< cru », détaille Philippe Ber-

Ils misent sur
I';enotourisme

Pour se faire connaitre, le Clos
Saint-Louis mise sur 'eenotou-
risme, les visites et dégusta-
tions en groupe. Et puis les la-
bels et réseaux, qui permettent
d'intégrer des guides ou sites
Web dans le but d'attirer une
nouvelle clientéle et des grou-
pes de touristes européens.
« Nous avons clairement été
freinés par la crise sanitaire
mais nous espérons vite re-
prendre les visites et dégusta-
tions », dit Philippe Bernard.
« Nous avons mis en place le
parrainage de pied de vignes
via une start-up qui le propose,
Covigneron. Et cela marche
plutdt bien ».

Sa fille Virginie évoque son au-
tre axe de développement :
« L'export représente seule-
ment 30 % de notre chiffre et
nous aimerions a l'avenir diver-
sifier nos pays importateurs ».

nard. « A Fixin, il n'y a pas de
parcelles classées grand cru.
Pendant longtemps, Fixin est
restée dans I'ombre de ses voi-
sins, vignobles parmi les plus
prestigieux de Cote-d’Or. De-
puis une dizaine d’années, les
choses ont changé, I'appella-
tion a gagné en notoriété, por-
tée par des prix plus accessi-
bles. Les gens ne viennent plus
au village par hasard, arrivent
avec l'envie de découvrir les
terroirs argilo-calcaires de cet-
te appellation trés proche de
Gevrey-Chambertin et de Vou-
geot dont ils ont entendu par-
ler. »

Emmanuelle BAILLS

la bourse Militaria
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Malgré un nombre d’exposants et de visiteurs en baisse, la 14¢ édition
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dans les années 1970, je récupérais
des casques qui servaient de pots
de fleurs », témoigne-t-l.

La société Tandem Events, orga-
nisatrice de I'événement proposé

s et pr Phato LBP[P. P.

également a Belfort, note une fré-

quentation un peu inférieure aux

précédentes éditions avec 700 en-
trées.

Patrick PREVOST (CLP)
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